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OBJECTIFS DU PROGRAMME

LES OBIECTIFS SOCIAUX

L’objectif de la réalisation de ce projet ¢’est I'intensification de 1’offre en logements a
FVIT(140000dh) dans la ville MEKNES (ouislane), qui seront vendus selon les procédures mises
en vigueur mentionnées dans la charte commerciale et les circulaires établies a cet effet ,soit aux
postulants répondants aux criteres d’éligibilité suivantes :

*N’avoir jamais bénéficié d’une unité d’habitat social ou économique réalisée par al omrane ;
*CIN postulant

*Habiter dans la localité ou se trouve le logement demandé :

*Revenu ne dépassant pas un smig et demi soit 4400dh;

*Certificat de non imposition !

Le programme al jassim tr 4est constitué de 180 logements a 168000dh TTC
Et de huit logements 4 250000DH TTC

LES OBJECTIFS COMMERCIAUX

Concernant les locaux commerciaux ils seront vendus sur offre de prix
Le nombre de commerces est de 45 commerces d’une VIT provisoire de 6.59mdh




LES CONDITIONS PREALABLES A LA COMMERCIALISATION
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LE PLAN DE COMMUNICATION
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DEFINITION DES CARACTERISTIQUES DES PRODUITS
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TYPES D'UNITES

Lots promotionnels
(ilots oulots
groupés)

Lots d'activités
commerciales

Lots d'activités

artisanales

Lots industriels

DEFINITION DES CARACTERISTIQUES DES PRODUITS

CATEGORIES D'UNITES
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TYPES D'UNITES CATEGORIES D'UNITES

lot promotionnel
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promotionnel (UHP)
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LE PLANNING DE COMMERCIALISATION

DATE DE LANCEMENT DE LA PUBLICITE OBLIGATOIRE [ Mars 2018 ]
TRANCHE2
DATE DE LALCEMENT DE LA COMMERCIALISATION [ juillet 2018 ]
NUMEROS ET TYPE DE’UNITES A COMMERCIALISER

N° Ordre N° lot Type Superficie Prix unitaire | Prix total
CI-JOINT
REGISTRE
DES PRIX

Le programme jassim tr 4 est constitué de 180 logements de 168000dh ttc et de huit

logements a 250000dh ttc, d’une VIT total de 32,640mdh .
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LES CONDITIONS DE COMMERCIALISATION

LES CONDITIONS D'ELIGIBILITE
[ Inferieur a J [
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AUTRES CONDITIONS
- N e 4
k. Y, k. \_
e ~N a a
Agé d’au mois de 18 ans oui
\_ Y, \_ k.
- ) 4 d
Marié ; veuf ,divorcé et nombre d’enfants oui
. J k. \_

LES MODALITES D'ATTRIBUTION

Les logement seront attribués aux postulants répondants aux critéres d’éligibilités
cites dans la page 3, par tirage au sort en présence d’un notaire

Les commerces seront commercialises au premier lieu sur offre de prix,
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RESERVES ET/OU OBSERVATIONS DES RESPONSABLES ET DES MANAGERS
COMMERCIAUX

LE DIRECTEUR
GENERAL

LE DIRECTEUR
REGIONAL

LE DIRECTEUR
COMMERCIAL

LE DIRECTEUR DE
COMMUNICATION

LE DIRECTEUR
MARKETING
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LES MANAGERS
COMMERCIAUX

LE CHEF DE
GROUPE (nom et
prénom)

LES MANAGERS
(noms et prénoms)

| CHEF DE SRVICE
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LE MODE DE RECOUVREMENT
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Le premier versement est déterminé en fonction des capacités financiéres des postulants vu
leur situation social diminué (en général 20000dh )

Le reliquat a la création des titres fonciers, qui sera financé par les banques pour la majorité
des postulants

e Y . h
k s % L J

— 7 Y— . 7 N
L L _A k S _J

H

H/ 15



LE MODE DE RECOUVREMENT
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LE MODE DE RECOUVREMENT
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LE MANAGER COMMERCIAL

LE CHEF DE GROUPE

LE C{RECTEUR REGICNAL

LE DIRECTEUR COMMERCIAL

LE DIRECTEUR GENERAL

DIRECTOIRE ©U CONSEIL ADMINISTRATION
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