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- Proposer aux citoyens aux revenus moyens un produit de moyen standing ; 

- Augmenter l’offre en logements pour les différentes catégories de la population. 
 

 

 

 
- Commercialiser dans les meilleures conditions de temps ; 

- Faire le recouvrement suivant l’échéancier ; 

- Livrer dans les délais impartis et atteindre les objectifs prévus dans le programme 

d’action. 
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LOGEMENT 

MOYEN 

STANDING 
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VENTE CONDITIONNEE 
 

VENTE CONVENTIONNEE 
 

DE A 

      

DE A DE A 

 

 

VENTE LIBRE D’UN LOT OU LOGEMENT 

PROMOTIONNELS 
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    52 à 92 m² R+4 
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NUMEROS ET TYPE DE’UNITES A COMMERCIALISER 
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SAUF RME – GUICHET OUVERT ET LISTE D’ATTENTE 
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- LISTE DES PROSPECTS 

- COMPROMIS DE VENTE 

 

 

X 

 

- INTERDICTION D’ALIENER 

 

 

X 

 

- ECHEANCIER DE PAIEMENT 

 

- 

 

15.000 Dh 

 

-Suivant conditions d’éligibilité précitées et la liste des prospects inscrits  pour bénéficier 

de cette opération ;  

-Commercialiser le disponible conformément à la circulaire N°MTT/1967 du 09/6/2008.  

- Commercialiser à guichet ouvert après tenue de la commission d’attribution 
 

 

DELAI DE VALORISATION 

PENALITES PREVUES - 

 

- 

 

11/04/2008 

27/10/08 

 

 

 

 

 

 

 

 

VOIR TABLEAU DE PRIX ET S.R.G. 
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Omar EL GOUAIL 

Abdelhamid GHANDOUR 

Saïda SGHIR 

 

 

 

 

 

DELAI DE NON ALIENATION 

INDEMNITE POUR LEVER LA CONDITION D’ALIENATION - 

 

APRES CONTRAT DE VENTE 

MONTANT DE L’INDIMNITE 1 000,00 dhs 

TAUX APPLIQUE PAR RAPPORT AU PRIX DE  VENTE - 

 

REMBOURSSEMENT IMEDIAT 

REMBOURSSEMENT APRES COMMERCIALISATION 

x 

 

- 

 
 x 

MONTANT DE L’INDIMNITE 1 000,00 dhs 

 

% PAR AN 

 

- 

 

TAUX APPLIQUE PAR RAPPORT AU PRIX DE  VENTE 

 

 

 

 

Samira ABAGOURAM 

Mohamed ZGHAOUI 

 

Saida SGHIR 
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NB : AVEC FACILITES DE PAIEMENT 
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M. Khatib EL HEBIL 

M. Adil BOUSFIHA 

M. Omar EL GOUAIL 

M. Brahim BACHIKH 

Logements 

moyen 

standing 


